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GLOSARIO DE TÉRMINOS 


(GMMI, OptiMaxx protección T1, 
Allianz Residencial, Allianz Comercio, Embarcaciones de Placer) = + nuevas (con primer 
recibo pagado) - canceladas en los primeros 12 meses + rehabilitadas en mismo periodo 
+ nuevas (con primer recibo pagado) - 
canceladas en cualquier momento + rehabilitadas en cualquier momento 
+ nuevas (con primer recibo pagado) - canceladas en Periodo Inicial + 
rehabilitadas en mismo periodo 


Valor Plan de pólizas nuevas menos el Valor Plan de pólizas canceladas 


Prima de recibos pagados correspondientes a la 1er vigencia de la 
póliza (para ramos renovables anuales, corresponde a 1° año, ramos con vigencias multianuales, 
se considera 1° vigencia a todo el plazo) 


Suma de Aportaciones menos Retiros 


Prima de recibos pagados correspondientes a vigencias 
posteriores a la primera en pólizas renovables y a partir del 2* año para pólizas multianuales. 


Prima Neta de primer año, independientemente la forma de 
pago (excluye derechos y recargos) 


Suma de Aportaciones Iniciales programadas durante los primeros 18 meses 
(año y medio) en una póliza de Ahorro más sus correspondientes rendimientos, y resta de cargos 
aplicables. 


Saldo en pólizas de Ahorro que se compone de Aportaciones 
Comprometidas (no aplican iniciales) más sus correspondientes rendimientos restando los 
cargos aplicables menos retiros. 


Primeros 18 meses (en tiempo) de las pólizas 


Plazo (en tiempo) al que se comprometió el cliente a realizar 
aportaciones 


Se entenderán cómo Pólizas al Corriente aquellas pólizas en 
Saldo Comprometido que tienen menos de 60 días de atraso en su programa de Aportaciones 
Comprometidas, o bien pólizas que han alcanzado el Plazo Comprometido y cumplieron el 
Valor Plan. 


Resultado de multiplicar Aportaciones Comprometidas, por factor periodicidad 
por el Plazo Comprometido (años) 


Suma de las Primas Netas de todas las pólizas en vigor, tanto de 1° año 
pólizas, como en vigencias (o años) subsecuentes. 
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l BONO DE VENTA NUEVA 


Se ofrecerá un Bono de Venta Nueva trimestral para los siguientes ramos Retail: Ahorro, Vida Protección, 
Gastos Médicos Mayores Individual, Daños Retail, Inversión, Rentas Privadas y Ejecutivo. 


AHORRO 
OptiMaxx plus y OptiMaxx educación 


El porcentaje de bono a pagar sobre los productos de Ahorro se definirá con base en el número de 
Pólizas Netas durante el trimestre en medición. Para calcular el bono, se multiplicará el porcentaje de 


bono ganado por el Valor Plan Neto emitido durante el trimestre. 


% Bono sobre Valor Plan 


H Pólizas Netas Ahorro 


Para los Ramos de Riesgo Retail (Vida Protección, GMMI, y Daños Retail) se ofrecerá un bono de venta 
nueva, para cada uno, de forma independiente al resto de los ramos. En cada uno de los casos, el 
porcentaje de bono a pagar sobre la prima pagada de primer año se definirá con base en el número 
de Pólizas Netas durante el trimestre en medición de este ramo. Para calcular el bono, dicho porcentaje 
se multiplicará por la Prima Pagada de 1° año. 


OPTIMAXX PROTECCIÓN 


OptiMaxx protección corto y largo plazo 


# Pólizas Netas Protección | % Bono sobre prima pagada 1° año 
S OOOO O O i OO 
O H 


GASTOS MÉDICOS MAYORES INDIVIDUAL 
GMMI incluyendo Allianz Care 


# Pólizas Netas GMMI | % Bono sobre prima pagada 1° año 
O 
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DAÑOS RETAIL 


Allianz Residencial, Allianz Comercio y Embarcaciones de Placer? 


# Pólizas Netas Daños Retail | % Bono sobre prima pagada 1° año 
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INVERSIÓN 


OptiMaxx patrimonial, OptiMaxx elite, OptiMaxx ejecutivo y Rentas Privadas 


El porcentaje de bono a pagar sobre la oferta de Inversión, será definido al sumar los NCF (Net Cash 
Flow = Aportaciones — Retiros) durante el trimestre, tanto en OptiMaxx patrimonial, como en OptiMaxx 
elite, más la prima pagada en OptiMaxx ejecutivo y Rentas Privadas. El porcentaje resultante será 
aplicado, para el cálculo del bono, exclusivamente sobre los NCF de OptiMaxx patrimonial (OptiMaxx 
elite NO está sujeto al pago del bono) y sobre la prima pagada de Rentas Privadas (la prima de 
OptiMaxx ejecutivo tampoco estará sujeta para pago de bono): 


NCF + Prima Neta | % Bono 
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1. El % de Cancelación se calculará dividiendo las pólizas canceladas en periodo inicial últimos 12 meses, entre vigor 
promedio de los últimos 12 meses. 

2. El % de Conservación 1° año se medirá, para cada uno de los Ramos de Riesgo Retail, dividendo el # de pólizas 
netas en los últimos 12 meses, entre el número de pólizas nuevas durante el mismo periodo. 

E Para el Bono Daños Retail, las pólizas de Embarcaciones de Placer computarán para el conteo de Pólizas Netas, sin 


embargo, la prima pagada de 1* año de este ramo no estará sujeta a este bono, ya que existe un bono especifico 
dentro de este cuaderno. 


REGLA GENERAL 

Para los ramos de riesgo (GMMI, Vida Protección y Daños Retail) será requisito indispensable para 
ganar el Bono por Venta Nueva, cumplir con el porcentaje de conservación a nivel cartera (GMMI 
=> >=89%, Vida Protección > >=80%, Daños Retail = >=75%). 


CONSIDERACIÓN ESPECIAL 

Si al final del año, el agente cumple con los porcentajes de conservación (en Ahorro Cancelación) 
requeridos, tanto de 1* año, como de cartera, podrá recuperar bonos no ganados correspondientes 
a trimestres anteriores, si estos bonos no se ganaron por no haber cumplido con el porcentaje de 
conservación (en Ahorro Cancelación) a dicha fecha. 
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ll. BONO DE VOLUMEN DE CARTERA 


Se ofrecerá un Bono de Volumen de Cartera trimestral para los ramos: Ahorro, Vida Protección, Gastos 
Médicos Mayores Individual y Daños Retail. 


OPTIMAXX PROTECCIÓN 


OptiMaxx protección corto y largo plazo 


Se pagará de forma trimestral con base en la Prima Pagada de Renovación durante el trimestre en 
medición, con base en las siguientes reglas: 


e El porcentaje de bono a pagar se definirá con base en los rangos definidos para Prima Pagada 
de Renovación, junto con el nivel de Prima Emitida Neta de 1° año correspondiente al trimestre 
en medición. 


. El requisito de Prima Neta Emitida corresponde a la suma de la Prima Neta Emitida de pólizas 
nuevas durante el trimestre, que tengan el 1° recibo pagado y estén vigentes al cierre del trimestre 
en medición, + rehabilitadas - canceladas, en el mismo trimestre. 


e Será requisito indispensable contar con una conservación de pólizas, a lo largo de los últimos 12 
meses, mayor o igual al 80%. 


Prima Pagada de Renovación Rango de Prima Emitida Neta de 1° año (miles de pesos) 
(miles de pesos) 15.0 - 34.9 35.0 - 74.9 
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CONSIDERACIÓN ESPECIAL 
Sial final del año, el agente alcanza una conservación mayor o igual al 80%, podrá recuperar los bonos 
no ganados durante los primeros trimestres del año, por no haber cumplido con la conservación. 


AHORRO 
OptiMaxx plus y OptiMaxx educación 


Para el Bono de Volumen de Cartera de Ahorro se pagará de forma trimestral un porcentaje sobre el 
Saldo Comprometido de Pólizas de Ahorro al Corriente, con base en las siguiente reglas: 


. Aplican pólizas de 3° generación (PLU3 y OP3D) tanto durante el Plazo Comprometido, como 
cuando ya se haya cumplido este; así como pólizas de 1era y 2da generación (PLUS, PLU2 y 
OPED) siempre y cuando hayan cumplido el Plazo Comprometido (en tiempo) de las pólizas. 


. Para calificar al bono el agente deberá tener un Saldo de Pólizas promedio durante el trimestre 
en medición mayor a 350 mil UDIS, en Pólizas al Corriente. 


. El porcentaje de bono a ganar se definirá con base en la producción de Pólizas Netas de Ahorro 
en los últimos 12 meses. 


Generación PLU3 y OP3D | Generación PLUS, PLU2 y OPED 


Aplica tanto durante el Plazo Comprometido de la Solo aplica cuando se haya cumplido el Plazo 
póliza, como cuando éste haya sido cumplido Comprometido (en tiempo) 


El agente deberá tener un mínimo 350 mil UDIS de Saldo Promedio durante 
el trimestre en medición en Pólizas al Corriente? 


Hasta 25 puntos base anuales? sobre Saldo Comprometido de pólizas al corriente? 


10 puntos base a quienes tienen menos de 12 pólizas netas 
20 puntos base al acumular un mínimo de 12 pólizas netas 
25 puntos base al acumular al menos 24 pólizas netas 


La producción definida considera los últimos 12 meses 


1. Aplican pólizas de 3° generación (PLU3 y OP3D) tanto durante el Plazo Comprometido, como cuando 
ya se haya cumplido este; así como pólizas de 1era y 2da generación (PLUS, PLU2 y OPED) siempre y 
cuando hayan cumplido el Plazo Comprometido (en tiempo) de las pólizas. 


2 Se entenderán cómo Pólizas al Corriente aquellas pólizas de 3° generación (PLU3 y OP3D) en 


Plazo Comprometido (pasados los primeros 18 meses) que tienen menos de 60 días de atraso en 
su programa de Aportaciones Comprometidas, o bien pólizas de cualquier generación que han 
alcanzado el Plazo Comprometido (en tiempo) y cumplieron el Valor Plan. 


ZL El bono se expresa en términos de pb anuales, sin embargo, se pagará la parte proporcional, sobre 


saldo promedio, de forma trimestral. 
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ll. BONO DE VOLUMEN DE CARTERA (CONTINUACIÓN) 


GASTOS MÉDICOS MAYORES INDIVIDUAL 


Gastos Médicos Mayores incluyendo Allianz Care 


Se pagará de forma trimestral con base en la Prima Pagada de Renovación durante el 
trimestre en medición, con base en las siguientes reglas: 


. El crecimiento se medirá comparando el Vigor de Primas al cierre del trimestre en 
medición vs. el Vigor de Primas al cierre del mismo trimestre del año anterior. 


. Será requisito indispensable contar con una conservación de pólizas, a lo largo de 
los últimos 12 meses, mayor o igual al 89%. 


. Será requisito indispensable tener una siniestralidad menor o igual al 70% (para Q1, 
Q2, y Q3 tomando el acumulado desde inicios del 2022; para Q4 solo 2023). 


Vigor Primas % Crecimiento Vigor vs. 2022 
(millones de 
pesos) 


+3.0%pts. para agentes que ha ganado bono con un vigor mayor a 5.0 millones, 


una siniestralidad menor al 50% y un crecimiento mayor al 15% 


Nota: Al final del año se hará una evaluación sobre el resultado 2023, donde si el porcentaje de bono 
a ganar de forma acumulada fuera mayor a la suma del bono de cada uno de los cuatro trimestres, el 
agente ganará ese diferencial a su favor (en caso contrario no le afectaría ya que no tendría que devolver 
un diferencial en contra). 


DAÑOS RETAIL 


Allianz Residencial, Allianz Comercio y Embarcaciones de Placer? 


Se pagará de forma trimestral con base en la Prima Pagada de Renovación durante el 
trimestre en medición, con base en las siguientes reglas: 


. El porcentaje de Bono de Volumen de Cartera se calculará con base en la Prima 
Pagada de Renovación durante el trimestre en medición, así como por el número de 
Pólizas Netas de los ramos computables durante el mismo periodo. 


e Será requisito indispensable contar con una conservación de pólizas, a lo largo de 
los últimos 12 meses, mayor o igual al 75%!, 


. Es requisito contar con al menos una póliza neta en el trimestre para obtener este 
bono. 


Prima Pagada de Renovación % Bono para agentes con menos de 3 % Bono para agentes con 3 ó + 
(miles de pesos) pólizas netas en el trimestre pólizas netas en el trimestre 


DRA E 


1. El % de Conservación se medirá dividiendo el # de pólizas renovadas durante los últimos 12 meses, 
entre el vigor de pólizas que se tenía al cierre del mismo trimestre en medición del año anterior. 


2. Así como en el bono de Venta Nueva, para este bono computan las pólizas de Embarcaciones de 


Placer para definir el porcentaje de bono, sin embargo el mismo no aplicará sobre las primas de 
renovación de este ramo. 


CONSIDERACIÓN ESPECIAL: 
Si bien, el bono es trimestral, si al final del año el agente alcanza una conservación mayor 


o igual al 75%, podrá recuperar los bonos no ganados durante los primeros trimestres del 
año, por no haber cumplido con la conservación. 
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BONO DE INTEGRALIDAD 


INTEGRALIDAD POR VENTA NUEVA 


Venta Nueva Ramos Retail (Ahorro, Protección, Daños, GMMI e Inversión) 


El Bono de Venta Nueva ganado para cada uno de los ramos podrá ser potenciado con 
base en el resultado de integralidad durante el trimestre. Dependiendo el número de ramos 
que cumplan el siguiente requisito mínimo de productividad, a continuación definido, el 
bono por venta nueva se multiplicará por los siguientes Factores de Potenciación: 


PRODUCCIÓN MÍNIMA REQUERIDA: 


Ramo | Producción Mínima 


Oo awo | __9 ë 


FACTORES DE POTENCIACIÓN: 


# Ramo | Factor Ramos Riesgo 


El requisito para los ramos Ahorro, OptiMaxx protección, Daños Retail (incluye 
Embarcaciones de Placer) y GMMI (incluye Allianz Care) está expresado en pólizas 
netas en el trimestre. El requisito para Inversión está expresado en millones de pesos, 
tanto en NCF como en Prima Pagada el de Rentas Privadas y OptiMaxx ejecutivo. 


Para contar un ramo, en el mismo se debe haber cumplido con el % de conservación 
/ cumplimiento de 1° año definido en el bono de Venta Nueva. 


El % de bono máximo para Ahorro (considerando potenciación) no podrá superar 
los 0.25%. 


El factor de potenciación incluye la base ganada por Venta Nueva (ejemplo: si el 
bono ganado por Venta Nueva fuera por 50 mil pesos, y el factor de potenciación 
fuera del x1.5, el resultado sería 50 mil pesos como Bono por Venta Nueva y 25 mil 
pesos como Bono Integralidad). 


Si el agente logra captar 3 ó más millones de pesos en al menos 2 pólizas nuevas de 
OptiMaxx patrimonial durante el trimestre podrá duplicar (x 2 veces) el Bono de Venta 
Nueva ganado en todos los ramos. Este bono es en lugar del bono resultante por la primer 
regla, en caso de convenir al agente. 


Si al final del año, la captación de un agente en OptiMaxx patrimonial fuera mayor a 10 
millones en al menos 5 pólizas nuevas, el agente podría recuperar el bono por integralidad 
(aplicando factor x2) sobre los trimestres en donde hubiera ganado menos que esto. Este 
componente del bono no es adicional, sino es un mecanismo para recuperar bono no 
ganado en los primeros 3 trimestres del año. 
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INTEGRALIDAD POR VOLUMEN CARTERA 
Ahorro y Ramos Riesgo Retail (OptiMaxx protección, GMMI, Allianz Residencial y Allianz Comercio) 


El agente podrá potenciar los bonos ganados por Volumen de Cartera, al cumplir los 
siguientes requisitos: 


e +10 puntos base anuales sobre Saldo Comprometido de Pólizas al Corriente 
para el bono de Ahorro y +1% pts. sobre Prima Pagada de Renovación para los 
bonos de riesgo al cumplir: 

V Mínimo 350 mil UDIS de saldo promedio durante el trimestre en pólizas de 
Ahorro que estén al corriente 
V Mínimo 500 mil UDIS en prima pagada de riesgo durante los últimos 12 meses 


e +25 puntos base anuales sobre Saldo Comprometido de Pólizas al Corriente 
para el bono de Ahorro y +2% pts. sobre Prima Pagada de Renovación para los 
bonos de riesgo al cumplir : 

V Mínimo 700 mil udis de saldo promedio durante el trimestre en pólizas de 
Ahorro que estén al corriente 
V Mínimo 1 millón de UDIS en prima pagada de riesgo durante los últimos 12 


meses 
Nota: 
N El bono se expresa en términos de pb anuales, sin embargo, se pagará la parte proporcional, sobre 
saldo promedio, de forma trimestral. 
S Aplica para pólizas de 3* generación (PLU3 y OP3D), así como pólizas de primeras dos generaciones 


(PLUS, PLU2 y OPED), cuando hayan cumplido tanto su plan de aportaciones como el Plazo 
Comprometido (en tiempo) de la póliza. 


S Se considerará prima pagada de riesgo la correspondiente a los siguientes productos: GMMI, 
OptiMaxx protección, Allianz Residencial, Allianz Comercio. 
N Para futuros años, la referencia de prima pagada de riesgo podrá verse actualizada aplicando un 


incremento de hasta la inflación médica, en caso de que esta sea superior a la inflación del país. 
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IV. BONO EMBARCACIONES DE PLACER 


De forma trimestral se ofrecerá un Bono para el producto de Embarcaciones de placer, 
con base en la siguiente tabla y los siguientes requisitos: 


% Bono cumpliendo el requisito 
Crecimiento en Vigor Primas de al menos 1 Póliza Neta en el 
Trimestre 


. Para tener derecho al porcentaje es requisito tener al menos 1 Póliza Neta nueva en 
el Trimestre. 
. El crecimiento se calcula comparando la prima emitida en vigor al cierre de cada 


trimestre del 2023 vs. el 2022 respectivamente. 


. Los agentes que no cuentan con vigor al cierre del trimestre correspondiente del año 
2022 pero en el trimestre correspondiente del 2023 si cuenten con pólizas en vigor 
se considera un crecimiento del 100%. 


. El porcentaje de crecimiento en prima se calcula con cifras en USD, utilizando el tipo 
de cambio de la fecha de emisión. 


. El bono se calcula sobre la prima pagada del trimestre en evaluación. El pago se 
realizará en moneda nacional considerando un tipo de cambio a la fecha de pago 
del recibo. 

Nota: 


Para el resto de los bonos, las pólizas de Marítimo Retail cuentan dentro del contador de pólizas pero no se 
pagará bono sobre esta prima. 
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V. BONO ALLIANZ AUTO 


VENTA NUEVA 


Allianz Auto 


Se ofrecerá un Bono de Venta Nueva trimestral sobre los recibos pagados de Prima de 1° año, para las 
pólizas de Allianz Auto, con base en la siguiente tabla y los siguientes requisitos: 


Incremento de Vigor de pólizas 
(diferencia vs. trimestre anterior) 


% sobre Riesgo! 


e Bono pagadero trimestralmente sobre prima pagada de negocio nuevo 

. Rangos en función del incremento en vigor de pólizas 

S Incremento en vigor = vigor de pólizas trimestre n menos vigor de pólizas trimestre n-1 

S Los agentes participan por este bono una vez alcanzado un vigor mínimo de 40 pólizas 
. Bono no sujeto a siniestralidad 

. No contabilizan pólizas paquete Básico (RC) 


VOLUMEN DE CARTERA 


Allianz Auto 


Se pagará un Bono de Volumen de Cartera sobre primas pagadas de renovación, a los agentes que 
cumplan con los requisitos e indicadores presentados a continuación: 


Vigor Primas % Crecimiento Vigor vs. 2022 


(miles de pesos) > 10% > 15% > 20% 


500 - 1,999 
2,000 - 3,999 4.0% | 6.0%* 6.0% | 8.0%* 8.0% | 10.0%* 
4,000 + 6.0% | 10.0%* 8.0% | 12.0%* 10.0% | 14.0%* 


e Bono pagadero trimestralmente sobre prima pagada de renovación 

. Rangos en función del vigor de prima al cierre del trimestre correspondiente 

. Los agentes pueden acceder a este bono con un vigor de prima a partir de 500 mil pesos 

` El crecimiento se medirá comparando el vigor al cierre del trimestre en medición vs. el 
vigor al cierre del mismo trimestre del año anterior 

. Es requisito tener una siniestralidad menor o igual al 65% 

. No contabilizan pólizas paquete Básico (RC) 


* El porcentaje de bono será de 4% pts. adicionales en caso de que la siniestralidad sea menor al 55%. 


Nota: 

Los bonos de Allianz Auto son independientes al del resto de los ramos y viceversa. Esto implica que la productividad 
de Allianz Auto no influye en el resultado de los bonos de otros ramos, no la productividad de estos, en los de 
Allianz Auto. 


ALLIANZ BOOST 


Allianz Auto 


Además de los bonos presentados para Allianz Auto, está la campaña Allianz Boost, por un plazo 
de 3 años, disponible para agentes. 


VI. BONO DAÑOS LÍNEAS CORPORATIVAS 


BONO POR CRECIMIENTO DE CARTERA 


Se pagará un Bono sobre el incremento en prima pagada del año 2023 vs la prima pagada del 
año 2022, con base en la siguiente tabla: 


Rango de Incremento de % Bono pagadero sobre el 
Prima Pagada incremento de prima pagada 


< 100,000 


100,000 - 499,999 
500,000 -999,999 
1,000,000 


Se consideran los siguientes puntos para la aplicación del bono: 


. Pólizas con prima pagada mayor a 1 millón de pesos serán topadas a dicho monto, tanto 
para medir la prima pagada del año 2023, como para el año 2022. 

. Solo podrán participar agentes cuya prima pagada en el año supere 1 millón de pesos. 

. Será requisito indispensable para ser acreedor a este bono, haber emitido al menos 500 mil 
pesos de prima nueva durante el 2023. 

. Para agentes que inician el año sin Cartera de Daños, se pagará 5% sobre primas pagadas 


de negocios nuevos, siempre y cuando la suma de las mismas sea mayor a 500 mil pesos. 
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BONO POR BUENA SINIESTRALIDAD 


Se pagará un Bono sobre el % de prima pagada, como se muestra: 


Prima emitida vigente anual % Bono sobre Prima Pagada con % Bono sobre Prima Pagada con 
(millones) siniestralidad 35% - 45% siniestralidad < 35% 


Se consideran los siguientes puntos para la aplicación del bono: 


E Pago Anual. 

. % sobre prima pagada. 

. Conservación mínima del 90% (primas). 

. Tope 1 millón por póliza para prima pagada. 

N La formula para calcular la siniestralidad será la siguiente: 


Suma Siniestros año n, n-1 y n-2 
Prima devengada últimos 3 años, topados a 1 millón de pesos (n, n-1 y n-2) 


Se considerarán los siguientes puntos para la aplicación de los bonos: 


. La vigencia del contenido del presente cuaderno de incentivos es anual (Enero a Diciembre). 

S Las pólizas con vigencias multianuales computaran de manera anualizada. 

. Participan los agentes personas físicas y morales cuenten con clave activa. 

. Los intermediarios que cuenten con convenio de bono e incentivos particular quedaran 
excluidos de este cuaderno de incentivos (no se comunica, se agrega en aquellos con bono 
particular). 

. Excluye negocios dirigidos, facultativos, con dividendo, con UDI, licitaciones. 

. Las primas computables para efectos de los cálculos de bonos será la prima pagada y 


aplicada en los sistemas de Allianz Los derechos sobre póliza, gastos de expedición, recargo 
por pago fraccionado e impuestos no serán considerados para estos efectos. 


. Todos los importes seran calculados en moneda original de la poliza. Se pagarán en la 
moneda original o al tipo de cambio de Allianz del día de pago. 

. Cuando es moneda dolares para comparar el incremento de cartera se deberá utilizar el 
mismo tipo de cambio base del año (n-1) (Allianz utiliza el TC interno) 

. Siniestralidad. reserva (neto de deducible y coaseguro)+ gastos de ajuste-salvamentos- 
subrogaciones. 

. No aplica bono de siniestralidad en caso de que el agente tenga arriba del 100% de 
siniestralidad total (SIN TOPE) en al menos 2 de los últimos 3 años. 

. Prima cancelada afectan el calculo del crecimiento. (Primas netas). 

. No computa reaseguro tomado-(emisor REATOM). 

. Se excluyen para calculo de bono, primas CAT. 


VII. CONVENCIONES 

PONDERACIÓN PARA CONVENCIÓN 

RIESGO 

Las pólizas netas de los ramos de Riesgo (GMMI, Daños Retail y Vida protección), ponderarán 
en función a la prima neta (antes de IVA, recargos y derechos) de la póliza, siempre y cuando el 
primer recibo de dicha póliza este pagado y la misma este vigente al cierre del ejercicio 2023. La 


ponderación, por rango de prima es la siguiente: 


Rango de prima neta anual por póliza de productos | Ponderación de puntos convención 


<5,000 


5,000 - 9,999 
10,000 - 14,999 
15,000 -+ 


Las pólizas canceladas durante su primera vigencia (pólizas renovables 1 año, pólizas multianuales, 
durante todos los años que conforman la vigencia), durante el ejercicio 2023, restaran en el 
cómputo de puntos, aplicando la misma ponderación en función a su prima neta anual. Para 
Ahorro (OptiMaxx plus y OptiMaxx educación) sólo restan pólizas cuya cancelación se da en 
periodo inicial. 


Para el conteo de pólizas con vigencias multianuales (T5, T10, T20 y T25) del producto OptiMaxx 
protección, restaran pólizas canceladas en cualquier momento antes de cumplirse la vigencia 
tota de la póliza, sin importar el número de años que lleve con Allianz. 


AHORRO 


En el caso de los productos de Ahorro (OptiMaxx plus y OptiMaxx educación), es: 


Rango de Valor Plan de Pólizas Netas 
(cifras expresadas en millones) 


Ponderación de puntos convención 


ALLIANZ AUTO 


Para Allianz Auto cuentan 0.5 todas las pólizas netas (NO cuentan paquete Básico) con un tope 
de hasta 120 puntos por este ramo. 
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INVERSIÓN 


Inversión (OptiMaxx patrimonial y OptiMaxx elite) computa de la siguiente manera: 


NCF de OptiMaxx elite + Prima Pagada de Rentas 2 Se 
Ponderación de puntos convención 


Privadas + OptiMaxx ejecutivo 


NCF de OptiMaxx patrimonial por cliente (cifras | 


E Ponderación de puntos convención 
expresadas en millones) 


Los productos de OptiMaxx patrimonial, OptiMaxx elite, Rentas Privadas y OptiMaxx ejecutivo 
computarán como máximo, 10 puntos por cliente conforme a la tabla de ponderación de puntos 
para convención. 


DAÑOS Y BENEFICIOS 


Daños y Beneficios computará de la siguiente manera: 


Ponderación Primas Daños y Beneficios* Puntos 
Puntos x cada millón de incremento Prima Pagada en 
Beneficios 2023 vs 2022* 
Puntos x cada millón de incremento Prima Pagada en 1 
Daños 2023 vs 2022* 


*Aplica un tope máximo de 10 puntos por cliente y un tope general de 30 puntos para cada uno de los 
ramos (Daños y Beneficios). 


Notas: 

Para contabilizar la producción de cada ramo, será indispensable cumplir con el % de conservación de 1° 
año (Ahorro el de Cancelación) establecido como requisito en la sección de Bono de Venta Nueva. 

La producción ingresada durante 2023, que se cancele en el Q1 2024 restará para el conteo de puntos de 
convención, pudiendo modificar el status de un agente para este incentivo. 

Para Pólizas Netas se deberá tomar la definición incluida en el Glosario de Términos del presente cuaderno. 
Las Pólizas Netas tienen un impacto directo en la suma y resta de puntos para convención. 


METAS PARA CALIFICAR A CONVENCIONES 
Se llevarán a cabo 3 Convenciones (VIP, Estelar y Premier) en los siguientes destinos: 


* VIP = Riviera Maya 
+ Estelar >» Norte España 
e Premier = Copenhague 


Las convenciones tendrán lugar durante 2024. Los convencionistas ganarán su lugar 
con base en su producción durante el ejercicio 2023. Las invitaciones serán personales e 
intransferibles. El ganador tendrá derecho a llevar a algún acompañante que deberá ser 
mayor de edad a la fecha de llevarse a cabo la convención. 


Se puede calificar a Convención VIP de la siguiente manera: 
e Por puntos = 120 puntos 
* Por prima pagada de riesgo = 12 millones m.n. 
e Por producción de Daños cumpliendo los siguiente 3 requisitos: 
e Incremento de prima pagada (2023 vs 2022) = 1 millón 
* Prima pagada total = 2.5 millones m.n. 
e Pólizas nuevas de daños = 3 0 + 


Se puede calificar a Convención Estelar de la siguiente manera: 
e Dor puntos = 150 puntos 
e Por prima pagada de riesgo = 15 millones m.n. 


Para computar los puntos de cada ramo retail, se deben cumplir con los requisitos de 
conservación/cancelación de 1* año, definidos en la sección de Bonos de Venta Nueva. 


En el caso de calificar por Prima Pagada de Riesgo, serán requisitos indispensables, para 
tomar en cuenta las primas de cada ramo, cumplir con: 
* Conservación mínima requerida (GMMI: 89%; Protección: 80%; Daños Retail: 75%). 
* Siniestralidad menor o igual al 70% 


Para la Convención Premier se definirán los siguientes lugares, mismos que aplican 
siempre y cuando hayan juntado al menos 150 puntos de Convención Estelar. 


Calificados a Convención Premier: 


Para la Convención Premier se definirán los siguientes lugares (14 lugares): 

¡. Top 5 Agentes en cuanto a Prima Pagada (nueva + renovación) de Ramos de 
Riesgo por crecimiento de cartera (requisito cumplir con la conservación). 

ti. Top 3 Agentes en cuanto a Pólizas Netas de Ahorro (sólo computan pólizas en 
periodo inicial). 

iii. Top 3 Agentes en cuanto a Pólizas Netas de Riesgo (sólo computan pólizas con 
1° recibo pagado). 

iv. Top 3 Agentes en cuanto a NCF de Inversión (aportaciones — retiros). 
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Notas: 
En el caso de calificar por Prima Pagada de Riesgo, serán requisitos indisoensables, para tomar en cuenta 
las primas de cada ramo, cumplir con: 
e Conservación mínima requerida (GMMI => >= 89%; Vida Protección => >= 80%; Daños Retail 
=> >= 75%). 
°- Siniestralidad menor o igual al 70% 


Contabilizarán como Prima Pagada de Riesgo, la prima de pagada, para OptiMaxx protección, GMMI 
(todas las modalidades), Allianz Residencial, Allianz Comercio, Embarcaciones de Placer y Allianz Auto. 


En caso de que los calificados estuvieran repetidos en alguno de los incisos, se otorgará un lugar al siguiente 
agente en ranking con respecto al siguiente orden de las categorías: i), ii), iii) y iv). 


Bajo la categoría “puntos para convención” ningún agente podrá recibir más de un lugar para convención. 


Bajo la categoría “orima pagada de riesgo”, aquellos agentes Personas Morales que superen los 30 millones 
m.n. de prima pagada tendrán derecho a un lugar adicional en Convención Estelar (independientemente si 
la convención ganada es Premier o Estelar). 


Agentes con Chargeback pendiente de pago por más de 60 días, al cierre de enero 2024 no calificarán a 
convención. 


Será requisito para todo agente que se haya dado de alta a partir del 2021 que mantenga un vigor mínimo 
de pólizas de OptiMaxx protección mayor o igual a 5 (Proyecto 5 | 90). Los agentes que no cumplan con este 
indicador no podrán intermediar productos de Ahorro ni de Inversión, además de que no podrán calificar al 
presente Cuaderno de Bonos. 


Allianz se reserva el derecho de hacer algún ajuste al presente Cuaderno de Bonos e Incentivos, 
donde dichos cambios aplicarían hacia adelante y no de forma retroactiva. 


Por su parte el documento “Guía de referencia — Cuaderno de Bonos e Incentivos 2023”, el cual 
especifica tanto los términos y condiciones para cálculo de bonos, como las metas definidas para 
participar en las convenciones de Allianz México, está disponible en la plataforma “My Allianz”. Si 
existiera alguna diferencia de interpretación entre el contenido del Cuaderno de Bonos y la Guía 
de Referencia, en cuanto a los términos y condiciones que en ellos se describen, prevalecerá lo 
definido en la Guía. 


